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企業の成長を支える

導入事例

Smart経営管理ソリューション

経営管理ソリューション

管理会計業務の超効率化（働き方改革の一環）
意識改革「同一指向・同一目線・方言なし」
経営会議（＝意志決定）の“質”向上

※fusion_placeは、株式会社フュージョンズ及びその供給元の商標又は登録商標です。
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製造業様
〈導入目的〉

●予算策定/見通し管理業務
●マネジメント向け、管理会計データの提供
●PSI管理（主にグローバル在庫）の統合・可視化

〈選定理由〉
● YDCへの期待（あるべき姿像への推進力）
●製造業における豊富な実績、業務知見
●管理会計業務における豊富な実績、信頼感

〈導入目的〉
●超属人化オペレーションからの脱却
●全社の予算策定/見通し管理業務
●全社統一予算オペレーション（本社・店舗）

〈選定理由〉
●流通小売業界における業務知識、経験
●管理会計業務における豊富な実績
●業務ありきのバランスの取れた提案力

流通小売業様
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データの一元管理

営業部門 経理部門 調達部門
入力・分析
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YDC 経営管理ソリューション企業の成長を支える Smart経営管理
Smart経営管理基盤とは

Smart経営管理への最適アプローチ
導入コンサルティング支援と最適な経営管理基盤の組み合せで、お客様のSmart経営を支えます。

ひとつの基盤で、データの版管理と分析軸の容易な変更・追加により、柔軟な分析シミュレーションを実現します。

ワイ・ディ・シーの経営管理ソリューション、それは導入実績に裏付けられた確かな技術と多様な業種・業
態に対応した経験とノウハウをもとに洗練されたアプローチで、貴社の経営ニーズと企業成長を支える仕
組みをご提供します。

将来の正確な予測と迅速な意思決定が、企業成長の針路を正しく導きます。
その根っこには、経営と現場の信頼関係、一枚岩となった意思疎通オペレーションが不可欠です。

〈課題解決の「はじめの一歩」、情報の“質”向上が必要不可欠〉

〈経営の課題〉

YDCが考える企業成長とは

最適なIT基盤

望ましくない現状 目指したいこと

業務の定着化
（分析力/活用力アップ）

企業の成長

意思の“質”向上

最強組織への進化：企業力アップ

業務の標準化
（共通化/効率化/一元化） 情報の“質”向上

定型レポート
照会・ドリルダウン

シミュレーション

リアルタイム更新&集計&版管理

プロセス管理（業務&データ）

デ
ー
タ
出
力

報告資料作成

データの一元管理
ワークフロー

提出

差戻承認

ピボット分析と連携
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〈データ収集〉

実績データは、
加工せずにデータ連携

会 計

販 売 生 産

〈データ入力〉

意志決定に必要な情報を入力
・見通し
・正確な差異理由
・アクション内容

実例効果

見通し精度の大幅向上
→計画比：10%未満の差

業務効率改善：400%以上
残業コスト削減：50%以上

意思決定の質とスピードを高める｢経営管理基盤｣
業務標準化    （作業の共通化/省力化）
組織統制強化 （ワークフローによるプロセス管理）
分析･可視化   （リアルタイム更新/多軸シュミレーション）

信頼できる導入支援
確立された導入フレームワーク

最適な導入プランの提案
テンプレート活用による効率的な導入
自社運用を見据えた標準ドキュメント

改革を止めない定着化支援
運用保守サポート

定例会議
改善サイクルを後押しする提案
取組み効果例の提案

コスト抑制意識が低いまま
原価低減計画なし

営業利益率が低いまま
対策・改善なし

見通し数値の精度が低い
（見通し数値 ≠ 実績）

対計画比、
着地見込みが低い
（無理な計画?）

予算精度が低い

営業利益率を高くするため
様々な工夫を提案・実行

見通し数値の精度が高い
（見通し数値 ≒ 実績）

対計画比、
着地見込みが高い

（現実的、達成可能な計画）
予算精度が高い

意思の
“質”

情報の
“質”

付加価値の低い
作業が多い

付加価値の高い
作業をする

コスト抑制意識が高く
常に原価低減施策を継続

Non Smart経営 Smart経営

経営

経営企画
（管理会計担当）

現場
(事業部門/管理者)

経営

経営企画
（管理会計担当）

現場
(事業部門/管理者)

・分析報告による
  精度の高い意思決定
・迅速、正確な経営判断

・精度の高い俯瞰分析報告
・必要な情報を
  タイムリーに提供

・能動的な仮説分析
・効果の高い
  改善アクションの検討

・精度の低い現状把握
・不透明な見込み把握

・膨大なデータ収集/集計
・報告書作成に
  膨大な時間を費やす

・報告書作成に膨大な
  手間をかけている
・指示待ちのアクションに
  なりがち

〈企業力UP〉　 経営層の経営判断タイミングが遅れがち
　 報告リードタイムが長い、現状把握の精度低下

　 現場が経営視点での判断
　 業務の高度化とスピード化


